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Har du lyst til at arbejde mere fokuseret med din Wetality forretning, sa er denne
gvelse en hjzlp til dig. Du kan ggre dette arbejde alene, og ogsa sammen med dine
partnere og din upline.

MALSZTNINGSSAMTALE FOR DIG | WETALITY

Kom godt i gang med mal for dit naeste Wetality ar!

Dette redskab er med til at du far mere fokus pa din Wetality forretning, og hvad der
har saerlig betydning for dig i dine arbejdsrelationer, for at na dine mal.

Nar du deler dine gnsker og mal med andre, er det nemmere at hjalpe dig selv med
at nd dine mal. | Wetality hjeelper vi hinanden til at na vores mal.

Forberedelse til samtalen

Aftal en tid med din upline, hvor | sammen gennemgar spgrgsmalene. Lav en
forventningsafstemning om, hvor lang tid mgdet skal vare, fx max 2 timer.

INDEN M@DET: Svar velovervejet pa spgrgsmalene, sa | kan arbejde malrettet med dine gnsker for
dit naeste arbejdsar i Wetality.

UNDER M@DET: Arbejd fokuseret og veer kortfattet. Tag notater, og sat aftaler i kalenderen.

EFTER M@DET: Nar | har talt dine mal godt igennem, og du har fortalt din upline, hvad du @nsker
hjeelp til, sa aftaler | en ny, opfglgende samtale om 3-6 maneder, eller efter behov. Der gennemgar
| igen dine mal for aret og ser pa, hvor langt du er kommet, og hvad du har brug for hjzelp til.

Afhaengigt af hvilke mal du og dine partnere beslutter jer for — hvis | fx har gnsker om at bygge en
stgrre forretning og stgtte hinanden heri - kan daglige eller ugentlige samtaler vaere nyttige, sa |
fastholder fokus pa den gnskede malsaetning.

Undervejs til neeste samtale kan | have mange andre samtaler og mgder, der fgrer dig eller dine
partnere i den retning, | alle gnsker. Den specifikke malsaetningssamtale sikrer jer at holde fokus.

Refleksioner over det forgangne ar

1. Naevn 1-2 oplevelser i det forgangne ar, hvor du generelt fglte dig succesfuld, ressourcestaerk
eller har udrettet noget saerligt, som du er stolt af og glad
for?

2. Navn nogle af de succesoplevelser du havde i Wetality i det
forgangne ar?

3. Fortzel om det gode der er sket i Wetality?

4. Hvad var mindre godt?
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5. Hvad kan ggres bedre?

Refleksioner - din situation her og nu

6. Hvad er din intention med at veere en del af Wetality?
A: Vil du hjzelpe familie og venner

B: Vil du salge produkter direkte — fx fra klinik?
C: Vil du arbejde som Netvaerker?

7. Hvor meget vil du gerne tjene i Wetality i det naeste ar?
A: @nsker du blot at tjene til forbrug af egne produkter?
B: @nsker du en ekstra indkomst til fx ferier, stgrre fester og pensionsopsparing?
C: @nsker du at vaere fuldtidsnetvaerker pa sigt, og fa en fuld manedslgn — og hvad er det
gnskede belgb for dig?

8. Hvor meget tid vil du bruge pa at na dit mal? Hvornar pa dagen kan du ggre det?

Seet dig et realistisk mal for din Wetality forretning i det naeste ar

9. Huvilken type kunder og partnere vil du tiltraekke?

10. Hvor mange forhandlere vil du have?

11. Hvor mange kunder kan du na at hjelpe?

12. Hvad skal der til for at na dit mal?

13. Hvad vil du ggre for at dygtigggre dig som netvaerker?

14. Hvad er dit mal for dit arbejde i Wetality det naeste ar?

15. Hvad forhindrer dig i at na dine mal?

16. Hvem kan hjaelpe dig til at du nar dine mal?

17. Hvordan vil du vide, at du har ndet dine mal, og hvordan fgles det?

Lav en forretningsplan med din upline for dit personlige lederskab i din
Wetality forretning i det kommende ar

18. Hvad motiverer dig til at arbejde med Wetality?

19. Hvilke produkter har du valgt at arbejde med i Wetality?

20. Hvor er dine styrker og kompetencer?

21. Har du lyst at holde foredrag?

22. Har du lyst til at deltage pa messer?

23. Har du lyst til at arrangere homeparties, evt. med hjzlp fra din upline?

24. Har du ideer til andre ting du har lyst til at arrangere? Lav evt. en liste til gode ideer.
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25. Har du nogle udfordringer, noget du er mindre god til,

som du gnsker hjaelp til at blive bedre til?

26. Er du god til at bede om hjalp, nar du har brug for

hjeelp? Husk, der altid er hjeelp at fa!

Lav en plan!

27. Lav en relations liste over de personer, du gerne vil

kontakte.

28. Hvem fra din relations liste kan vaere mulige samarbejdspartnere?

29. Hvornar er det realistisk at kontakte dem? — Sat det i kalenderen!

30. Det er en god idé at lave notater, nar du er i dialog med dine relationer.

31. Skriv aftaler ned, sa du altid kan huske, hvad | har talt om og hvad | har aftalt.

32. Har du fortalt andre, fx familie, kolleger og venner, at du har mulighed for at hjzlpe dem

med Wetalitys gode og sunde produkter?

Din succes afhaenger af om du falger denne plan, som du har

lavet sammen med din upline!

Vi anbefaler at du anvender en notesbog til dine notater, samt sgrger for at satte
alle aftaler med din upline og dine downlines i din kalender. Det g@r det let at huske
det, | har aftalt, og planlaegge det videre forlgb.

Rigtig god arbejdslyst!

The only

“problem”

we really have

is we think we're {

not supposedto @
have problems!

Problemscallus |

to higherlevel 7
-face&solve
them now!

-TONY ROBBINS
FEARLESSMOTIVATION . COM

_Wty Academy

”Hvis du bliver ved med at ggre som du altid har
gjort, vil du blive ved med at fa det du altid har
faet”

” Ledere bruger 5% af deres tid pd problemet -
0g 95% af deres tid pd Igsningen”

“Det eneste “problem” vi virkelig har er at vi tror
vi IKKE skal have problemer!

Problemer Igfter os til et hgjere niveau — indse
og lgs dem NU!”



Malsaetningsskema - kom godt i gang
Din tjekliste — hvor langt er du kommet?

Arbejd fokuseret og tag et skridt ad gangen. Husk at ting
tager tid, og succes kommer af vedholdenhed!

PA WETALITYS HIEMMESIDE:

] Opret dig som partner pa www.wetality.com

] Udfyld Kend Din Kunde, bankoplysninger og personlige oplysninger

[] Kgb brochuremateriale pa www.wetality.com

[] Print materiale pa invitationer/flyers, produktinformation,
servietpraesentationer samt malsaetningsspgrgsmal ud

] Laes "Personligt Lederskab” igennem fgrste gang, og drgm din forretning

1 Leer Wetalitys hjemmeside at kende — log ind dagligt og tjek shop mm.

| FORHOLD TIL DINE MAL:
] Kgb arbejdsmappe/ kalender /notesbog, sa du kan holde styr pa aftaler mm.
1 Gennemga dine mal med din upline — Hvilken hjzelp har du brug for?
1 Lav eventuelt en DISC-test — hvilken type er du (mest)?
] Skriv din relationsliste - hvem vil du kontakte?
[ Skriv malsaetningsaftalen med dine mal under for det naeste ar

TAG ACTION - GA | GANG:

] Skriv til alle dem der skal vide at du er startet i sundhedsbranchen - overvej
ngje hvem du gnsker at have med som dine samarbejdspartnere

1 Arranger et Homeparty sammen med din Upline, hvor du far grundig
produktoplaering - ggr dette 2, 3 eller flere gange, til du fgler du kan selv

[1 @v det fgrste Homeparty med produktpraesentation for dine venner
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FOKUS PA AT FA DE FORSTE KUNDER:

[]

Lav en aftale med mindst 5 nye kunder der

gnsker at kebe Wetality produkter: \ 1}
Kunde nr. 1:
Kunde nr. 2:
Kunde nr. 3:

Kunde nr. 4:
Kunde nr. 5:

Husk at holde styr pa din relationsliste, og notér hvem du har talt med, om de
gnsker at hgre mere, og om de har kgbt produkter, samt hvilke produkter de
har kgbt. Det er selvfglgelig helt okay at have mere end 5 kunder.

Husk at fglge op pa dine kunder — har de brug for hjelp og vejledning?

Arranger et Homeparty for dine kunder, evt. med hjalp fra din Upline

Lav invitationer til Homeparty og send dem ud fx pa mail, eller opret
begivenhed pa Facebook, hvor du inviterer udvalgte geester

FOKUS PA NYE SAMARBEJDSPARTNERE:

[]

[]

N Iy I I A I O

Registrer dine fgrste 3 Wetality samarbejdspartnere

Lav et mgde med hver af dine ny partnere - print Malsaetningsspgrgsmal +
tjekliste ud, og gennemfgr malsaetningssamtalen med din partner

Hold gje med din bonus, og hav opmaerksomhed pa din manedsafslutning

Hjeelp dine nye partnere med at ggre det samme som dig — at starte
fokuseret, og tage et skridt ad gangen, fglg punkterne i denne liste

”Jeg har afprgvet alle produkter fra Wetality”:
CBD-produkter

@vrige produkter, fx collagen og serum
Essentielle olier og baereolier/massageolier
Diffuser til vand og essentielle olier

Wetality AIR Luftrenser

Wetality Water Vandrensesystem
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SAMARBEJDSAFTALE

Malsaetningsspgrgsmal for aret:

Jeg comitter mig til fglgende:

-at
- at
- at
Vores naeste mgde er:
Dato: Partner (dig) Dato: Din Upline
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